
GRONDGROND

MEST

VEE

ZUIVEL
VLEES

ANDERE
PRODUCTEN
EN DIENSTEN

RUIMTE

VOER

MOTIVATIE

NATUURINCLUSIEF

MARKT &
OMGEVINGTOEKOMSTKENNIS

LEIDRAAD DOORONTWIKKELPLAN NATUURINCLUSIEVE LANDBOUW

1
ONDERNEMER
& BEDRIJF

_DEF_PNB_Praatplaten.indd   1 04-06-19   15:50



LEIDRAAD DOORONTWIKKELPLAN
NATUURINCLUSIEVE LANDBOUW

ONDERNEMER
& BEDRIJF

1

_DEF_PNB_Praatplaten.indd   2 04-06-19   15:50



BEDRIJFSMODEL
2

STRATEGISCHE
PARTNERS

KOSTENSTRUCTUUR INKOMSTENSTROMEN

KERNACTIVITEITEN

MENSEN EN
MIDDELEN

WAARDE AANBOD KLANTENRELATIES

KERNWAARDEN & DOELEN

AFZETKANALEN

KLANTGROEPEN

waar sta ik voor? & waar ga ik voor?

Wie zijn mijn partners?

Wat zijn mijn belangrijkste kosten? Waar haal ik mijn inkomsten uit?

Wat doe ik?

Wie en wat heb ik nodig?

Welke producten en diensten 
bied ik aan?

Wie zijn mijn klanten?Hoe houd ik contact met
mijn klanten?

Hoe bereik ik mijn klanten?

Dit is een variatie op het business model canvas dat is ontwikkeld door Strategyzer.com
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WAARDE AANBOD
3

PRODUCT
WAARDE

KLANT
GROEP(EN)

BETAALD (NOG) NIET BETAALD

MEERWAARDE
NATUUR

KLANT
GROEP(EN)

BETAALD (NOG) NIET BETAALD

SOCIALE
MEERWAARDE

KLANT
GROEP(EN)

BETAALD (NOG) NIET BETAALD

BEDRIJFSMODEL

STRATEGISCHE
PARTNERS

KOSTENSTRUCTUUR

KERNACTIVITEITEN

MENSEN EN
MIDDELEN

WAARDE AANBOD KLANTENRELATIES

AFZETKANALEN

KLANTENGROEPEN

Wie zijn mijn partners?

Wat zijn mijn belangrijkste kosten?

Wat doe ik?

Wat heb ik nodig?

Wat bied ik aan? Wie zijn mijn klanten?Hoe houd ik contact met
mijn klanten?

Hoe bereik ik mijn klanten?

KERNWAARDEN & DOELEN
waar sta ik voor? & waar ga ik voor?

INKOMSTENSTROMEN
Waar haal ik mijn inkomsten uit?

KERNWAARDEN & DOELEN
waar sta ik voor? & waar ga ik voor?

PRODUCTWAARDE

Kwaliteit
Smaak

Beleving
Seizoensgebonden

Lokaal

MEERWAARDE NATUUR

Biodiversiteit
Waterkwaliteit
Bodemkwaliteit

Landschapsbehoud
Natuurbeheer

SOCIALE MEERWAARDE

Weidegang
Leefbaarheid

Toerisme
Zorg

Educatie
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MEERWAARDE NATUUR
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...WAT
VERANDERT
ER DAN
IN MIJN
BEDRIJFS
VOERING?

WELKE MAATREGELEN
PASSEN BIJ MIJN BEDRIJF?

KIES ER PER THEMA
TWEE UIT DE MATRIX

KERNACTIVITEITEN KLANTGROEPENWAARDE AANBOD

STRATEGISCHE PARTNERSKLANTRELATIES

BIODIVERSITEIT LANDSCHAP WATER & BODEM

BEDRIJFSMODEL

STRATEGISCHE
PARTNERS

KOSTENSTRUCTUUR

KERNACTIVITEITEN

MENSEN EN
MIDDELEN

WAARDE AANBOD KLANTENRELATIES

AFZETKANALEN

KLANTENGROEPEN

Wie zijn mijn partners?

Wat zijn mijn belangrijkste kosten?

Wat doe ik?

Wat heb ik nodig?

Wat bied ik aan? Wie zijn mijn klanten?Hoe houd ik contact met
mijn klanten?

Hoe bereik ik mijn klanten?

KERNWAARDEN & DOELEN
waar sta ik voor? & waar ga ik voor?

INKOMSTENSTROMEN
Waar haal ik mijn inkomsten uit?

AFZETKANALEN

MENSEN & MIDDELEN
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FINANCIEEL OVERZICHT
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RENTABILITEIT
FINANCIERING

WAT GA IK NIET MEER DOEN?

HUIDIGE KAPITAALLASTEN

BENODIGDE INVESTERINGEN

FINANCIËLE/ONDERNEMERS RISICO’S

TIJDSPAD

MIJN PLAN IS HAALBAAR MITS...

KOSTENBESPARINGEN?

NIEUWE INKOMSTENBRONNEN?GEDERFDE INKOMSTEN?

NIEUWE KOSTENFACTOREN?

VERANDERING KOSTEN TOTAAL/JAAR

VERANDERING RESULTAAT (INKOMSTEN  KOSTEN) TOTAAL/JAAR

VERANDERING INKOMSTEN TOTAAL/JAAR

€ €

WAT GA IK ANDERS DOEN?

BEDRIJFSMODEL

STRATEGISCHE
PARTNERS

KOSTENSTRUCTUUR

KERNACTIVITEITEN

MENSEN EN
MIDDELEN

WAARDE AANBOD KLANTENRELATIES

AFZETKANALEN

KLANTENGROEPEN

Wie zijn mijn partners?

Wat zijn mijn belangrijkste kosten?

Wat doe ik?

Wat heb ik nodig?

Wat bied ik aan? Wie zijn mijn klanten?Hoe houd ik contact met
mijn klanten?

Hoe bereik ik mijn klanten?

INKOMSTENSTROMEN
Waar haal ik mijn inkomsten uit?

KERNWAARDEN & DOELEN
waar sta ik voor? & waar ga ik voor?
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